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YourSafety_ OurReality

Die Explosionsschutz-Bereicheund Extrembereiche

der industriellenProduktionsicherzumachen!

Unsere Mission
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R. STAHL auf einen Blick

Branche
Sicherheitstechnik für explosionsgefährdete Bereichewie 

Chemie-, Öl & Gas-Anlagen, pharmazeutische Produktion 

Marktanteil rd. 14 %, Nr. 2 weltweit

Mitarbeiter ca. 1.500Mitarbeiter weltweit 

Kennzahlen 2010Umsatz 223 Mio. ú - EBIT 19,3 Mio. ú

AktionärsstrukturUmsatzentwicklung

Gründer-

familien*

Free float

Eigene Aktie

51
41

8

* mit und ohne Stimmbindung

115
130

150
167

212 221
203

223

03 04 05 06 07 08 09 10

in Mio. ú
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Highlights 2010

Marktführerschaft im Systemgeschäft weiter ausgebaut 

Marktposition mit vier Akquisitionen gestärkt

Höchstes Umsatzniveau seit Konzentration auf Explosionsschutz

Jahresüberschuss um nahezu 90 % gesteigert

70 Cent Dividende vorgeschlagen
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Wachstumsstrategie

System-

lösungen

KundensourcenTechnik-Kompetenzout und suchen

kompetentePartner zurReduzierungihrerKomplexität.

Ausbau

Amerika / Asien

GroßeAnlagen-Investitionenin Asien, Südamerika, 

Middle East und Afrikageplant.

Neue Branchen ZukunftsbranchenTankerbauund ñgrüneEnergieò

Innovation
40 % des UmsatzesmitProdukten, die in den letztenfünf

Jahrenentwickeltwurden.
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Säulen unseres Geschäfts

R. STAHL Portfolio

Kombination von Produkten zu einer 

maßgeschneiderten Kundenlösung
Einzelkomponenten und Produkte

STANDARDGESCHÄFT SYSTEMGESCHÄFT

R. STAHL kann als Einziger alle 

Explosionsschutztechniken vereinen!
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Differenzierte Vertriebswege

Partner der Kunden

R. STAHL 

Systemintegratoren/OEMs

Anlagen- und Leitsystemhersteller

Endkunde, z.B. Ölkonzerne

Endkunde
Kapazitäten insbesondere in Planung werden 

reduziert/outgesourct

Ą verbleibender Einkauf / Planung braucht 

Unterstützung

Anlagenbauer
müssen Explosionsschutz-Experten vorhalten 

und laufend schulen

Systemintegratoren / OEMs
haben nur Grundlagen-Kenntnisse in 

Explosionsschutz Ą für spezielle 

Anwendungen kaufen sie Kapazitäten zu

ÁDurch Integration mehrerer Technologien wird Komplexität für Kunden reduziert

ÁBeratungskapazitäten im Vertrieb und Engineering

ÁDezentrale Montage, um schnell und kundenspezifisch arbeiten zu können 
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Zukunftsträchtiges Geschäftsmodel
Hervorragende Ergänzung und Ausgleich

PORTFOLIO

STRATEGY

Automation Systemlösungen

P

Kompetenz für

Integration +

Engineeringleistungen

Alleinstellung im Markt für Systemlösungen

Schaltgeräte +

Leuchten

Führung durch 

Innovation
Führung durch 

Innovation
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Systemgeschäft  
é in f¿nf Jahren verdoppelt

2005 2010

Standardgeschäft

Systemgeschäft
Standardgeschäft

Systemgeschäft

Umsatz 150 Mio. û Umsatz 223 Mio. û

Erfolgsfaktoren

ÁWir nutzen die 

Kompetenz an den 

europäischen 

Standorten

ÁIntegration mehrerer

Technologien

ÁKundennutzen durch

Komplexitätsreduzierung

Marktführer bei explosionsgeschützten, elektrischen 

Systemlösungen für die Prozessindustrie

50 

Mio.ú

120 

Mio. ú
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Raffinerie-Erweiterung in VAE
Borouge/ Ruwais2

Lieferumfang

Klemmenkästen (1300 Stück!), 

Langefeldleuchten, Hängeleuchten, 

Scheinwerfer, Verteilungen, Steuerkästen, 

Kabeleinführungen

Auftragsnehmer

LINDE (D), CEGELEC (D), TecnicasReunidas

(Spanien) und  Samsung (Korea)

Auftragsvolumen

> 2 Mio. ú
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Systemprojekt Kashagan
Förderung + Produktion von Öl & Gas

Beheizte Verteilung 

Komponenten: Eingangsschalter, 

Sicherungen, Leitungsschutz-

schaltermit Alarmschleife

Sicherungsautomaten Verteiler mit 

Heizelementen

Copyright: NCSPSA Konsortium

Besonderheiten

ÅArktische Bedingungen, Tieftemperaturbereich bis -36° C

ÅTechnische Synergien für Kunden durch Kombination 

verschiedener Technologien

ÅKostenvorteil für Kunden durch Systemgedanken

ÅKompetenz erweitert, Projekt dieser Größe vor 5 Jahren 

undenkbar
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Unsere Standorte ïWeltweit
Rund um den Globus in Kundennähe

Malaysia

24 Tochtergesellschaften 60 Vertretungen

Produktionsstandorte

Systemstandorte

Brasilien

Edmonton/CA

Houston/USA

Hengelo/NL

Chennai/IN

Stavanger/N

Köln/D Waldenburg/D Weimar/D
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Amerika: Marktanteile ausgebaut

Erfolgsfaktoren

ÅProduktanpassungen       

an nordamerikanische 

Technik 

ÅVertrieb ausgebaut        

2005

315 Mio. û

Marktanteil 

R. STAHL 3 %

9 Mio. û

Relevanter Markt für R. STAHL 

Marktvolumen R. STAHL 

2010

Marktanteil 

R. STAHL 6 %

480 Mio. û

30 Mio. û

Quelle: eigene Schätzung
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Asien/Pazifik: Marktanteile ausgebaut

2005

340 Mio. û

Marktanteil 

R. STAHL 5 %

13 Mio. û

Seite 15

ÅKostengünstige 

lokale Produktion in 

Indien

ÅZusätzliche Vertriebs-

standortein Malaysia, 

Australien, Indonesien

ÅIntensive Betreuung  

der Großanlagenbauer

Relevanter Markt für R. STAHL 

Marktvolumen R. STAHL 

2010

Marktanteil 

R. STAHL 7 %

440 Mio. û

33 Mio.û

Quelle: eigene Schätzung

Erfolgsfaktoren
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Explosionsschutz auf Flüssiggastankern

Neue Branchen
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Neue Branchen

Biogasanlagen

Autarke 

Energieversorgung -

Solar

Wasserstoff

Evonik/Daimler

Lithium-Ionen-Batteriefabrik
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Akquisitionen
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Akquisition der Screen-TecGmbH

Hervorragende Ergänzung unseres Spektrums
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im Ex-Bereich

R. STAHL führend in der Visualisierung

Simple & Effective Leistungsstark & Flexibel

PC-Technologie in Zone 1

Remote Displays

Kameras & CCTV-Lösungen
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Akquisition von Clifford & Snell

GeschäftsfeldentwicklungñAlarm- und Signalgeräteò
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Clifford & Snell

Erfolgreiche Integration der Produktion und des Vertriebs in die

R. STAHL-Organisation.

Entwicklung von Synergien mit den bisher vorhandenen Produkten 

und Lösungen.

Weiterentwicklung des Portfolios.
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Mit innovativer Technik zu profitablem Wachstum

Systemlösungen mit Kamerasystemen

Kamerasystemeé

éf¿r die Sicherheit

Áauf Schiffen

ÁBohrinseln

ÁProduktionsanlagen

ézur ¦berwachung von

ÁArbeitsbereichen

ÁProzessabläufen

Ázur allgemeinen Sicherheit
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Führende Marktposition

OrlacoKompetenzen

ÁZugangskontrolle

ÁLeckagenkontrolle

ÁSichtkontrolle von Mensch und

Gefahrgut

ÁÜberwachung der Hebe-/

Schwenkbewegung

bei gefährlichen Gütern

ÁÜberwachung unter Extrem-

temperaturen

Seite 24©  R. STAHL AG | BPK | 04.2011



Führendes Know-how

R. STAHL Kamera-Kompetenzen

ÁÜberwachungder Bohrkopfsteuerung

in explosionsfähigerAtmosphäre

ÁÜberwachungvon chemischen

Reaktionen(Schauglassystem)

ÁÜberwachungvon explosionsfähigen

GefahrgüternüberlangeWege

ÁÜberwachungder Verarbeitung

explosionsfähigerStoffe
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Innovative Kamerasystemlösungen 

Kompetenzen ergänzen

Die R. STAHL Experience kann einzigartige Kompetenzen vorweisen:

ÁEin vollständiges Portfolio von industriellen und explosionsgeschützten  

Kameras, von der kleinsten Kompaktkamera bis zur Wärmebildkamera.

ÁKameras für Einsatzbereiche in Extremtemperaturen.

ÁMit entsprechender Software Überwachungssysteme konzipieren, die bis zu

1.000 Kameras gleichzeitig steuern und die Bildaufnahmen dokumentieren.

ÁMöglichkeit individuelle Lösungen mit Kameraüberwachungen zu

konzipieren, basierend auf dem Know-how der R. STAHL Technologiegruppe.
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R. STAHL Experience

R. STAHL

ORLACO

R. STAHL Experience

R. STAHL 75 % ORLACO 25 %
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Systemlösungen für Kamerasysteme

Kleinste Ex-Kamera 

der Welt für schwer 

zugängliche Bereiche

Moderne Dome-

Kamera für die 

Rundumüberwachung

Zoom-Kamera: 

eine der robustesten 

Kameras der Welt

Schwenk-/Neige-/

Zoomkamera 

Wärmebildkamera bei 

Dunkelheit oder 

schlechter Sicht

Leistungsfähige 

Software zur Anzeige 

und Auswertung
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R. STAHL Experience
Strategische Ziele

2010
Umsatz Kameratechnik

Plan Umsatz Kameratechnik

Marktführer bei explosionsgeschützten 

Videoüberwachungs-Systemen (CCTV)

2015

3 Mio. û
15 Mio. û
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Innovationen
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Innovationen internationalisiert

Houston/USA

Köln/D

Stavanger/N

London/UK

Chennai/IN

Waldenburg/D

Innovationsstandorte weltweit
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